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TAB Gida, 2025’in ikinci Ceyreginde Giiglii Bilyiimesini Siirdiirdii ve
Restoran Acilis Hedefini Yiikseltti!

Sistem genelinde satiglar %47 artisla 15,8 milyar TL’ye ulasti, restoran agilis
hedefi 250-300’e ¢ikarildi, dijital satiglarin pay1 %48’e ulasti.

Tirkiye’nin lider hizli servis restoran zinciri TAB Gida, 2025 yilinin ikinci ¢eyregini finansal ve
operasyonel acidan giiclii bir performansla tamamladi. Sistem genelindeki satislar hem kendi isletmeleri
hem de franchise restoranlar1 dahil olmak tizere %47 artisla 15,8 milyar TL’ye ulast.

TAB Gida, 2025’1in ikinci g:“eyreginde %9,3 oraninda ciro artis1 kaydederken, FAVOK %4,1 yiikselerek 2,5
milyar TL’ye ulagti. FAVOK marj1 %23 seviyesinde ger¢ekleserek sirketin karli biiyiime stratejisini ve
operasyonel disiplinini bir kez daha ortaya koydu. Net kar ise %9,3 artigla 1,1 milyar TL olarak gergeklesti.

TAB Gida Co-CEO’su Ozgiir Cetinkaya, ikinci ceyrek sonuclarma iliskin olarak yaptig
degerlendirmede sunlari soyledi:

“2025’in ikinci ¢eyreginde operasyonel giiciimiiz, dlgek avantajimiz ve yenilikgi iiriin stratejilerimizle
biiyiime ivmemizi koruduk. ikinci geyrekte 58 yeni restoran acarak yilin ilk yarisindaki toplam agilis
sayisini 89’a ¢ikardik. Boylece toplam restoran sayimiz 1.906’ya ulasti. Franchise restoranlarin
portfoyiimiizdeki payr %46 ile sirket tarihimizdeki en yiiksek seviyeye c¢ikti. Pazardaki firsatlart
degerlendirmek amaciyla 2025 yili restoran agilis hedefimizi 180°den 250—300 araligina yiikselttik. Gui¢lii
bilango yapimizi ve nakit pozisyonumuzu korumaya devam ediyoruz. Finansal borcumuzun yok denecek
seviyede olmasi, biiyiime stratejilerimizi giivenle slirdirmemize imkan taniyor.”

TAB Gida Co-CEO’su Sinan Unal ikinci ceyrek sonuclarina iliskin degerlendirmede sunlar: ifade
etti:

“2025’1in ikinci ¢eyreginde toplam islem sayimiz %15 artisla 66 milyona ulasti. Miisterilerimizin ekonomik
meniilerimize gosterdigi yogun ilgi yaninda, premium iiriinlerimiz ve yeni lansmanlarimiz ortalama siparis
tutarimin artmasina katki sagladi. Popeyes’teki soslu kanatlar, Usta Donerci’deki kdse meniiler ve tiim
markalarimizdaki soguk igecek serileri kisa siirede biiyiik begeni topladi. Dijital satiglarimiz, ikinci ¢eyrekte
toplam satiglarimizin  %48’ini  olusturdu. Sistem genelinde kurulumunu tamamladigimiz 2.000’in
tizerindeki self-servis siparis ekraniyla hem miisteri deneyimini iyilestiriyor hem de siparig basina
harcamalar1 artiriyoruz. Tikla Gelsin, QR kod ve self-servis ekran kanallarirmizin hizli biiyiimesi
karliligimiza 6nemli katki saglamaya devam ediyor.”

TAB Gida Co-CEO’su Gokhan Asok ise yaptig1 degerlendirmede sunlar sdyledi:

“TAB Gida olarak her zaman oldugu gibi 2025’in ikinci ¢eyregindeki basarilarimizi da basta insan
kaynagimiz olmak iizere tim paydaslarimiza borgluyuz. Yilin geri kalaninda stratejik hedeflerimiz
dogrultusunda ilerleyerek, dijitallesme yatirimlarimizi ve miisteri odakli yeniliklerimizi artirmay1
stirdiirecegiz. Operasyonel verimliligi ve karliligi destekleyen uygulamalara oncelik verirken, yeni
acilislarla ve mevcut miisteri tabanimizda ziyaret sikligimi artirarak biiytimemizi pekistirmeyi hedefliyoruz.
Bu basarili ¢eyregi, franchise is ortaklarimizin, calisanlarimizin ve yatirimcilarimizin  destegiyle
gerceklestirdik. Tiim paydaslarimiza giivenleri ve katkilari i¢in tesekkiir ederiz. Oniimiizdeki dénemde de
ayni1 kararlilikla ¢alisarak TAB Gida’y1 daha giiglii bir gelecege tasimayi siirdiirecegiz.”



