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TAB Gida, 2025’in Uciincii Ceyreginde Giiclii Biiyiimesini Dijital Doniisiim ve Marka
Ekosistemiyle Siirdiirdii

TAB Gida, dijital doniisiim yatirimlar: ve giiclii marka ekosistemiyle siirdiiriilebilir
biiyiimesine hiz kesmeden devam ediyor. Sistem genelinde satislar %49 artisla 17,4 milyar
TL’ye ulasti, dijital satislarin pay1 %48 seviyesine yiikseldi.

Tiirkiye’nin lider hizli servis restoran zinciri TAB Gida, 2025 yilinin {igiincii ¢eyregini de giiglii
finansal ve operasyonel sonuclarla tamamladi. Sistem genelindeki satiglar, kendi isletmeleri ve
franchise restoranlar1 dahil olmak iizere, %49 artisla 17,4 milyar TL seviyesine ulasti.

TAB Guida, iigiincii geyrekte reel olarak %15 ciro artis1 kaydederken, FAVOK reel olarak %11
yiikselerek 2,7 milyar TL’ye ulasti. FAVOK marji %22,3 seviyesinde gercekleserck sirketin
karli ve siirdiiriilebilir biiylime stratejisini bir kez daha teyit etti. Net kér ise reel olarak %31
artisla 944 milyon TL oldu.

TAB Gida Co-CEO’su Ozgiir Cetinkaya, iiciincii ¢eyrek sonuclarina iliskin olarak yaptig
degerlendirmede sunlar soyledi:

“2025’in lgclincli ¢eyreginde de operasyonel giiclimiiz, dlgek avantajimiz ve yenilik¢i tirlin
stratejilerimizle biiyiime ivmemizi koruduk. Bu déonemde 76 yeni restoran acarak y1lin geride kalan
dokuz aylik dénemindeki toplam restoran agilis sayisint 165°e ¢ikardik. Boylece toplam restoran
sayimiz 1.975’e ulasti. Franchise restoranlarin portfoyiimiizdeki pay1 %44 ile sirket tarihimizdeki
en yliksek seviyelerden birine ¢ikti. Giiglii bilango yapimizi ve nakit pozisyonumuzu korumaya
devam ediyoruz. Finansal borcumuzun yok denecek seviyede olmasi, biiylime stratejilerimizi
giivenle siirdlirmemize imkan taniyor.”

TAB Gida Co-CEO’su Sinan Unal: “Dijital déniisiim yatirimlarimiz, biiyiimemizin itici
giicii olmaya devam ediyor.”

TAB Gida Co-CEO’su Sinan Unal iiciincii ceyrek sonuclarma iliskin yaptig
degerlendirmede sunlar sdyledi, “Ugiincii ¢eyrekte toplam fis saymmiz %23 artisla 66,6
milyona ulasti. Deger odakli meniilerimiz miisteri trafigini desteklerken, premium iiriinlerimiz ve
kampanyalarimiz ortalama siparis tutarimizi artirdi. Ozellikle marka is birliklerimiz ve oyuncak
kampanyalarimizin destegiyle cocuk meniisii satislarinda %80 artis saglayarak miisterilerimizden
biiyiik ilgi gordiik. Dijital satiglarimizin toplam satislardaki pay1r %48 seviyesine ulasti. Sistem
genelinde kurulumunu tamamladigimiz toplam 2.400’e yakin self-servis siparis ekranlar1 miisteri
deneyimini iyilestirirken, siparis basina harcamalar1 artirmaya devam ediyor. Tikla Gelsin, QR
kod ve self-servis ekran kanallarindaki gii¢lii performans, karliligimiza 6nemli katki saglamay1
stirdiiriiyor.”

TAB Gida Co-CEO’su Gokhan Asok: “Gii¢lii marka ekosistemimiz, siirdiiriilebilir
biiyiimenin temelini olusturuyor.”

TAB Gida Co-CEO’su Gokhan Asok, “TAB Gida olarak 2025’in iiglincii ¢eyreginde de
biiyiimemizi tiim paydaslarimizla birlikte siirdiirdiik. Insan kaynagimiz, franchise is ortaklarimiz
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ve yatirnmcilarimizla birlikte olusturdugumuz giiclii ekosistem, basarimizin en 6nemli temeli.
Geng kitlelerle dijital platformlarda, ailelerle sahada giicli baglar kurmaya devam ediyoruz.
Yalnizca bu yil 22 festivalde yer alarak markalarimizi milyonlarca tiiketiciyle bulusturduk.
Stratejik hedeflerimiz dogrultusunda hem yeni restoran agilislariyla hem de mevcut miisteri
tabanimizda ziyaret sikli§ini artirmaya yonelik ¢caligmalarimizla bliytimemizi pekistiriyoruz. TAB
Gida’y1 daha giiclii bir gelecege tasimak i¢in ayn1 kararlilikla calismaya devam edecegiz” dedi.



